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Criando seu Proprio Negécio

Como desenvolver o Potencial
Empreendedor

“Empreendedorismo ndo é uma ciéncia, nem arte. E uma pratica.”

— Peter Drucker
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SYNCHRON

NOSSOS SERVICOS

A Synchron atua de forma eficaz e eficiente em Projetos Empresariais que tenham o foco em
Empreendedorismo e desenvolvimento de Governanga Corporativa, assim como em Liderangas e
Inovagao, visando a transformacgao construtiva das empresas clientes.

Governanga Corporativa
Trazendo o futuro de sua empresa para "fora da caixa".

Assessoria Executiva e Mentoria
Auxiliando executivos e empreendedores em seus caminhos nos negocios.

Desenvolvimento de Liderancgas e Processos de Sucessao
Investindo no futuro de sua organizagao.

Desenvolvimento e Efetividade de Equipes
Seu time focado no mesmo objetivo.
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PERFIL — Wanderlei Passarella

Formagao Académica

Mestre em Administracao de

(ﬁ Empresas

a

FEAUSP Bacharel em Economia
ESCOLA Engenheiro

| POLITECNICA Mecani
DA USP ecanico

Pés-graduado na Abordagem
Transdisciplinar Holistica

FUNDACAO DOM CABRAL
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Carreira Executiva

Conselheiro Certificado

Diretor da Synchron Participacées

Diretor Presidente da GPC
Quimica S/A

Diretor Presidente da Petroflex

Diretor Geral da Menasha
Materials Handling South
America

Gerente Geral na Nitroquimica
(Grupo Votorantim)

Gerente na Ipiranga Quimica

Outras Atividades

(m@ KMV’W ‘(redLey %\e?/

M’]thl!logia WNGUIIBBII HH _j;a']f

@ Associagio de Pais e Amigos de Pessoas Aulistas

Ex-Presidente de Conselhos

Instrutor em cursos de Pds-

Mentor em Empreendedorismo
da Stato.

Mentor em Empreendedorismo
da Endeavor/Inovativa.

Empreendedorismo

energia renavavel

Macroplast
Solugdes em Cores e Compostos
O copenor

Companhia Petroquimica do Nord

\j)—senergen ‘)%

Livros Publicados

0 DESPERTAR DOS
LiDERES INTEGRAIS |

N
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MOTIVACOES PARA EMPREENDER

Questoes Pessoais

Outubro 2015

Provar Capacidade
Livre Iniciativa

Menos Politicagens...

Caminho de Vida
Independéncia
Auto realizagdo / O que gosta
Criatividade / Sonho

Contribuigdo

Investimento
Ampliar possibilidade de retornos
Criar Riquezas

Tomar risco

Empreendedorismo SYNCHRON




SYNCHRON/' CONCEITUACAO DE NEGOCIO

Necessidades

Funcdes de de transportes
clientes N
/N T~ Lazer
= Emtrabalho

() Para trabalho

Grupos de T Viagem Grupos de
5 clientes i
| | O o> ¢ lentes
Consorcio de carros Executivos pessoal Adm. da empresa
Microdnibus contratados . -
Supervisores Operérios

Tecnologias Onibus contratados

. Trans. coletivos existentes
alternativas

Como pretende
atender

Outubro 2015 Empreendedorismo SYNCHRON




A BUSCA DE OPORTUNIDADES

I\

Banco de Oportunidades

. . Fluxo constante  de
Ambiente ou universo de idéias obtidas junto as
oportunidades principais  fontes  de
Pensamento oportunidades
- . Primeiras ldéias sobre
hmh? de criatrvo —J__ Onortunidades
oportunidades e / *  Oportunidades
r:.{ {}c}(} Selecionadas
&
C:::. QC' Oportunidades em
O{}-'.} Fonte de G{}O v  Desemvohimento
“s| oportunidades | Oportunidades em
Implementacao
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SYNCHRON FORMAS DE ATUACAO NOS NEGOCIOS

Empreendedor

Empresario

Executivo
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SYNCHRON MODALIDADES PARA EMPREENDER

MODALIDADES
Para
EMPREENDER
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Franquias HOW TO

START A START-UP
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SYNCHRON MODALIDADES PARA EMPREENDER

HOW TO

START A START-UP
¥

live in the future, what is missing writeitdown makea show the prototype
ahead of your time in the world? and bounce prototype to 100 people

ideas around

- _ * o - e 2 %
S 22w

R

laundh - let look for 'Ulldil‘lg register your Ccorp, find a cofounder iterate on the prototype
everyone know you and build version split equity until it makes sense
have made something one at the same fime = a
1000 R
< ; 2 getto 1,000users  grow 5% aweek  keep growing
(hard, but proven for another 4 years,
follow up with possible) and at that rate you

coming back? 25 million users

users. Are they i— _*_ . will reach
A launch again (ofter iteroﬁng)\ success

I launch unfil users
stay (AirBnB launched 3 fimes)
e oow oos s = - )’_ - s . ELJB Funders and Founders
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SYNCHRON A PRATICA DO EMPREENDEDOR

PENSE
Y
Y IDEALIZE
su(cssso ¥4
CONTINLE FACA
FAZENDO /.
e FACA

—
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NEM TUDO SAO ROSAS

Mortalidade de Empresas

Até Setembro de 2014: 405 mil novas
empresas foram abertas e 211 mil
fecharam (52% de mortalidade). Fonte:
SMPE

Em trés anos de atividades, em torno

de 48% das empresas fecham. Fonte:
IBGE — 2012

ONLY THE ApOs cinco anos, pode-se dizer que um

PARANOID negocio encontrou seu caminho de
SURVIVE fato,

N Laliie
%.‘A

E preciso comegar profissionalizado
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SYNCHRON/' POR QUE MENTORIA?

A mentor empowers
a person to see a
possible future, and

believe it can be " ) _
obtained. Quando eu tinha pouca idade, eu era

- Shawn Hitchcock velho, gostava de achar que eu podia
ensinar”

Mentoria

“Hoje, como meia idade, estou mais
jovem. Facilito a aprendizagem
conjunta”
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SYNCHRON/' COMO E O NOSSO PROCESSO

EMPREENDEDORISMO
NA STATO-RJ
Busca de
Seminario: —> Oportunidades: Start- Trabalhar a
“Criando ups e Outros Probabilidade
seu Proprio de Implantar
Negdcio” . _, Desenho do Plano de com Sucesso:
Mentoria Negécios (B. Plan) Aprof. B Plan
Individual Pesquisas
Investidores
Seminario: Identificar Caminhos: Co-working
“Consultoria S Aquisicao, Franquias, Incubadoras
como Consultoria, Outros
Caminho” Multiplas Fontes, etc.
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SYNCHRON POR QUE UM BUSINESS PLAN?

PLANO DE NEGOCIOS
(B. PLAN)

Estudar a Conquistar Atrair “Road-Map”
Viabilidade Investidores Parceiros para a Pratica

Semear a
Ideia
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GYNCHRON

ROTEIRO DO PLANO DE NEGOCIOS

e Parte 1: Intengao Estratégica

@)

Definicdo do negdcio: o que faz o
negocio

Visdao: como sera em cinco anos
Missao: que necessidade o negdcio
atende para que publico

objetivos a

Objetivos: principais

serem alcancados

e Parte 3: Posicionamento

@)

@)

Outubro 2015

Product ou Service Mix

Matriz SWOT: Strengths,
Weeknesses, Oportunities and
Threats

Modelo de Negdcios Canvas: resume
como o negodcio funcionara
STP: Segmenting,
Positioning

Targeting,

(@)

(@)
(@)

Empreendedorismo

Parte 2: Analise do Mercado

Tamanho do mercado: avaliacao do
potencial total e nicho

Concorrentes: o que fazem

Projec¢Oes futuras: como ira evoluir, e
também a participacdao da empresa
Pesquisas com clientes potenciais

Parte 4: Projecoes Financeiras

Custos (fixos e variaveis)
(total e por
produtos/servicos)
Estrutura e Operagoes: delinear como
iniciard e como ira evoluir

Vendas loinha de

Investimentos e Amortiza¢oes
Plano Plurianual
Projecao de Caixa
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